
全4講座
定員 費用

時間

30 無料
10:00-17:00 JA・AZMホール別館

宮崎市霧島１丁目1-1
会場

ひなたMBAとは？　広い視野や戦略性などで高度な経営理念を持って地域経済を牽引する人材を育成するためのプログラムです。

主催 運営　一般社団法人シラタマワーク
電話　090-3417-1152

所在地 宮崎県児湯郡新富町富田東 2-1-1
メール   info@hinatamba-skill.work

マーケティング

リーダーシップ
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稲田 佑太朗 氏

（一社）シラタマワーク
代表理事

大矢 博 氏

大矢経営診断事務所
代表

髙木 真樹 氏

Salesforce Japan 
ビジネスコンサルタント

今井 麻希子 氏

（一社）日本NVC研究所
代表理事

このプログラムは、プロジェクトを推進するために必要な
「俯瞰力」を身につける講座です。まずは「自分」を知るこ
とからスタートし、「チーム」の関係性や「企業」を客観的
に捉え、やがて「社会」へとつながる視点を育んでいきます。
各回を通して、新たな方法や可能性に気づき、プロジェク
トを前進させるための本質的な視点が身につきます。 

自分と企業、社会をつなぎ俯瞰力を磨く４講座

自分

チーム

企業

社会

視点を変えれば、チームも変わる。
～俯瞰で見つける新しい視点～

※別途グループ相談会あり

3日前まで各講座
申込期限

お申し込みはこちらから

名各

プロジェクトを推進する中間管理職や中堅社員が必要なビジネススキルを習得する講
座です。メンバーの多様性を生かしながらチームを牽引し、自社と社会（市場）をつなぐ
力を身につけます。今回は、俯瞰しながらも解像度を高めるスキルを獲得することで、
担当するプロジェクトに活かすことができます。

つなぐマネジメントとは？

9.10 水

財務会計

11.6 木 12.3 水

コミュニケーション

10.9 木

2025

全講座受講推奨！受けたい講座だけ受けてもOK！



ストレングスファインダーを用いて自身の強みを客観的に把握し、仕

事への活かし方を学ぶ講座です。自己理解を深め、強みを基点と

したリーダーシップを実践する力を育みます。

9.101講座目

・自分の軸を持ちながらチームの一体感を高め、一人ひとりの力を最大限に引き出したい
・感覚だけでなく根拠をもって、自信の持てるプロジェクトを提案したい
・既存の枠組みにとらわれず、新しい視点やアイデアで現状を打破したい

こんな悩みの人へ

①自分を客観的に理解し強みを見つける ②自分の強みを仕事に活かすことができる

水水 木木

稲田 佑太朗氏

誰もが強みを活かして活躍できる地域社会の実現を目指し、
全国で250名以上の地域起業家の育成に携わる。29歳まで臨
床検査技師だったが、一念発起して人材育成の道へ。2018年
から2年間、地域商社こゆ財団で人材育成事業を担当。その
後、一般社団法人を設立し、2022年にGALLUP認定ストレン
グスコーチを取得。現在は、宮崎オープンシティ推進協議会で
も活動をしている。その他、TEDxShintomiオーガナイザー、宮
崎大学の特別助教の経験あり。

一般社団法人日本NVC研究所代表理事/株式会社yukikazet
代表。ビジネスやNGOの経験を経て、社会課題の解決には、人
と人とが心を通わせる関係を育む力が不可欠と痛感。コーチン
グやファシリテーションなどを通じた個人や組織の変容に携わ
る。『「わかりあえない」を越える-目の前のつながりから、共に未
来をつくるコミュニケーション・NVC』（海士の風）共訳。CNVC認
定トレーナー/組織と関係性のためのシステムコーチング認定
コーチ。

一般社団法人シラタマワーク 
代表理事

リーダーシップ

客観的に自分を知り、
強みを仕事に活かすリーダーシップ

得られるスキル

財務会計の基礎を学び、現場で必要な数字の視点と効果的な事業

戦略を養います。事例研究を通じて、コスト構造の理解や効率的な

業務遂行ができる実践的スキルを身につけます。

11.63講座目

①財務会計の基礎知識 ②経営的視点で日常業務を遂行する力

木木

大矢 博氏

1986年宮崎銀行に入行。銀行時代はベンチャーキャピタル
への出向や審査部にて勤務。支店長職を経たのち、公益財
団法人宮崎県産業振興機構に出向、2019年中小企業診断
士として独立。2024年3 月まで同機構のマネージャーを務め
た。2020年からは宮崎県プロフェッショナル人材戦略拠点
のマ ネージャーも務めている。これまでの経験を活かし、県内
中小企業への支援活動を行っている。

大矢経営診断事務所 
代表

財務会計
企業のコスト構造を理解し、
経営者目線を養う財務会計

得られるスキル

10.92講座目 コミュニケーション

自他の感情的知性を高め、共感リスニングと対話で伝え合う手法を学

びます。実践練習で関係性を強化し、チームの力に変え、協働へ導く

コミュニケーションを身につけます。

①感情に寄り添い、自他の想いを尊重する力 ②共感リスニングと自己表現で関係性を強化

今井 麻希子氏

一般社団法人日本NVC研究所
代表理事

対立を対話に変え、
関係性の質を高めるコミュニケーション

得られるスキル

マーケティングの本質と分析手法を学び、顧客視点での課題発見から

施策設計までを実践します。現場に持ち帰り活用できる“思考と行動力”

を養います。

12.34講座目

①認知されていない顧客ニーズの発見 ②顧客視点にたった課題解決能力

水水

髙木 真樹氏

魚屋の実店舗運営から・EC運用・広告代理店でのDX推進を経
て、現職では「Business&Solution Design」チームにて"現場のリ
アル"を強みにした、人とブランドの関係性を深く見つめ、企業の
“らしさ”と顧客の想いをつなぐ伴走型コンサルを行う。中小機構
EC専任アドバイザーやWACAウェブ解析士マスターとしても各
種イベントに登壇するなど社内外問わずマーケティングサポート
を実施。

Salesforce Japan 
ビジネスコンサルタント

マーケティング
課題発見から施策設計まで一気通貫で学べる！
実践マーケティング

得られるスキル

講座プログラム

JA•AZMホール別館 301場所 JA•AZMホール別館 301場所

JA•AZMホール別館 201場所 JA•AZMホール別館 301場所

昼休憩中に、希望者向けの「交流タイム」を実施します。
講座に加え、異業種の方との出会いや情報交換の場としてもご活用ください。
お弁当の注文は、申込者へ事前にご案内します。

希望者向け「ランチ交流会」を毎講座で開催！
事前
予約制

※グループ相談会に
ついては、別途受講者
へご案内します。

※当日は、ストレングスファインダー診断テスト（TOP5）を実施します。


